
Warszawa, lipiec 2013

ANKIETA przygotowana przez Departament Polityki Handlowej Ministerstwa Gospodarki dot. umowy handlowo-inwestycyjnej TTIP UE-USA.

I. HANDEL TOWARAMI
Ogólne pytania dotyczące towarów.
1. Jaka jest Twoja ocena potencjalnych czynników wzrostu w sektorze, który Twoja branża reprezentuje? 

2. Jakie korzyści możesz uzyskać a jakie straty ponieść w wyniku zawarcia ambitnej umowy handlowej UE-USA? 

3. Czy w swoim sektorze/ branży zauważasz: 

a) zainteresowanie eksportem produktów do USA przez przedsiębiorstwa UE/PL? 

b) zainteresowanie importem z USA do UE/PL?

c) zainteresowanie otwieraniem zakładów produkcyjnych na terenie USA?

Jak mocno (np. pod względem finansowym) oceniasz poziom tego zainteresowania?

4. Czy występuje jakikolwiek element współpracy pomiędzy USA i jakimkolwiek krajem trzecim, np. Kanadą, Meksykiem czy Chinami, który szkodzi/mógłby zaszkodzić Twojej obecnej/przyszłej pozycji konkurencyjnej?

Pytania dotyczące reguł pochodzenia. 
5. Jakie warunki powinny być spełnione aby Twój produkt/amerykański produkt (jako pochodzący z UE lub USA) mógł korzystać z preferencji celnych (bezcłowy dostęp) w ramach umowy o wolnym handlu pomiędzy UE a USA?

6. Jaki powinien być minimalny poziom obróbki lub przetworzenia w UE lub w USA a jaki maksymalny udział surowców/komponentów niepochodzących z UE i USA (ale pochodzących z innych krajów trzecich) tak by towary wytworzone a nie przywiezione do UE lub USA korzystały z preferencji wynikających z umowy? 

Pytanie dotyczące ograniczeń i zakazów importowych.
7. Czy Twoja branża napotyka na ograniczenia lub zakaz importu do USA? Jeśli tak, proszę określić rodzaj ograniczenia importu (brak dostępu do kontyngentów taryfowych, zakaz przywozu itp.). Proszę określić prawdopodobny efekt ich eliminacji.

Pytania związane z dostępem do surowców/komponentów oraz ograniczeniem i zakazem eksportowym.

8. Czy Twoja branża odnosi korzyści z zakupu surowców/komponentów w USA lub w innych krajach trzecich? Jeśli tak, proszę określić, o jakie surowce chodzi i opisać ich znaczenie ekonomiczne. Jakie środki należałoby podjąć, aby ułatwić handel bądź obniżyć koszty zaopatrzenia w niezbędne surowce/komponenty? Czy Twoja branża miałaby szczególny interes (ew. zastrzeżenia) dla ułatwień w zakresie zaopatrzenia w surowce/komponenty z Kanady, Meksyku lub innych krajów trzecich? 

9. Czy Twoja branża napotyka na ograniczenia eksportowe lub ograniczenia inwestycyjne w USA? Jeśli tak, proszę określić rodzaj ograniczenia eksportu (cło wywozowe, kontyngent taryfowy, system ulg związanych z podatkiem VAT, koncesjonowanie, dyskryminacyjne systemy promocyjne itp.). Proszę określić prawdopodobny efekt ich eliminacji.

10. Czy Twoja branża odnosi korzyści związane z inwestowaniem w surowce w USA? Czy są jakieś konkretne kwestie, które powinny zostać poruszone aby ułatwić proces inwestycji?

Pytania dotyczące procedur przywozu i wywozu (ujęte w pozycji ogólnej procedury celnej)

11. Czy spotkałeś się z którymkolwiek z następujących problemów. Proszę odpowiedzieć tak/nie i jeśli to możliwe dodać bardziej szczegółowy opis danego problemu.

a) Ogólne problemy z procedurami i wymaganiami w zakresie importu, eksportu i/lub tranzytu w/przez USA?

b) Czy napotkasz na problemy związane z:

- inspekcją i kontrolami w trakcie rozliczania



TAK/NIE
- opłatami i prowizjami 






TAK/NIE
- poufnością danych 







TAK/NIE
- wymaganiami w zakresie danych 





TAK/NIE
- wymaganiami dotyczącymi dokumentacji 




TAK/NIE
- innymi procedurami celnymi 





TAK/NIE
- przejrzystością i dostępem do regulacji handlowych 


TAK/NIE
- dyskryminacją 







TAK/NIE
- brakiem jednolitości stosowanych procedur 



TAK/NIE
- wyceną celną 







TAK/NIE
- koordynacją  między różnymi agencjami celnymi 
 


TAK/NIE
- stosowaniem lub niestosowaniem technologii informacyjnych 

TAK/NIE
- stosowaniem lub niestosowaniem odpowiednich norm międzynarodowych TAK/NIE
- procedurami prawnymi 






TAK/NIE
- przeładunkiem 







TAK/NIE
- inne (jakie?) 








TAK/NIE
Pytanie odnośnie dyskryminacji i przejrzystości w krajowych regulacjach i opodatkowaniu.
12. Czy napotykasz na problemy związane z  brakiem przejrzystości regulacji w USA? 

13. Czy Twoja branża doświadcza praktyk dyskryminacyjnych i rozróżnienia w traktowaniu ze względu na pochodzenie krajowe lub zagraniczne w USA? 

Pytania na temat instrumentów ochrony handlu (antydumpingowych, antysubsydyjnych i środków ochronnych).

14. Czy masz doświadczenie związane ze stosowaniem instrumentów ochrony handlu przez USA?

15. Czy spotkałeś się kiedykolwiek zakłóceniami konkurencji na rynku USA (subsydia, dyskryminacyjna polityka cenowa), które należałoby wyeliminować, a które stwarzają istotne problemy strukturalne w handlu?

Bariery techniczne w handlu.

16. Czy istnieją wymagania dotyczące produktów, które mogą stanowić problem w   eksporcie Twoich produktów do USA?

17. Często pojawiają się bariery handlowe niezwiązane z wymogami odnoszącymi się stricte do produktów jako takich, ale w postaci procedur stosowanych w celu sprawdzenia zgodności z danymi wymaganiami (procedury oceny zgodności). Jakie są procedury stosowane przez USA w celu sprawdzenia zgodności produktów w Twojej branży? Czy są bardziej restrykcyjne od tych stosowanych przez UE? Czy napotykasz na trudności (np. wzrost kosztów) z powodu stosowania tych procedur?

Środki sanitarne i fitosanitarne (produkty rolne, ryby i produkty rybne).

18. Jakie produkty rolne (np. zwierzęta, produkty zwierzęce, rośliny, produkty roślinne, produkty rybne) eksportujesz do USA/ importujesz z USA?

19. Proszę podać główne bariery sanitarne i fitosanitarne, na które napotkałeś (lub te, które mogą wystąpić potencjalnie) w imporcie produktów rolnych do USA.

II. HANDEL USŁUGAMI I INWESTYCJAMI
20. Jakie są główne bariery, na które napotyka Twoja branża w handlu usługami z USA?

21. Czy posiadasz szczególne zainteresowanie wejściem na rynek USA w związku z sektorem, w którym specjalizuje się Twoja firma? W jaki sposób chciałbyś świadczyć usługi na rynku amerykańskim (np. poprzez założenie oddziału lub przedstawicielstwa firmy, wysłanie tam swoich specjalistów, świadczenie na zasadzie kontraktu, świadczenie przy wykorzystaniu mediów elektronicznych)?
22. Czy inwestycje zagraniczne w USA traktowane są w sposób uczciwy i sprawiedliwy? Czy zdarzyły się jakieś nieuzasadnione, arbitralne lub dyskryminujące środki wobec inwestycji zagranicznych?

23. Czy rozważasz, w przypadku wystąpienia problemów z ulokowaną w USA przez Ciebie inwestycją, oddanie sprawy do oceny przez arbitraż międzynarodowy? (takie rozwiązanie dopuszcza polsko-amerykańska umowa handlowa z 1990 r.)

III. KWESTIE REGULACYJNE
Przejrzystość  

24. Czy informacje odnośnie amerykańskich przepisów dotyczących handlu i administracji udostępniane są w sposób łatwo dostępny, w tym za pośrednictwem strony internetowej?

25. Czy istnieją amerykańskie punkty informacyjne dostępne dla zainteresowanych, które pomagają w przekazywaniu informacji na temat obowiązujących/przyszłych przepisów dotyczących handlu i administracji?

26. Czy istnieją odpowiednie możliwości skargi i procedury odwoławczej?

Prawo własności intelektualnej

27. Czy jesteś usatysfakcjonowany obecnymi warunkami ochrony i egzekwowania praw własności intelektualnej w USA? Jeśli występuje, proszę krótko wyjaśnić charakter/zakres problemu związanego z ochroną praw własności intelektualnej?

28. Czy importujesz/eksportujesz prawa na dobrach niematerialnych tzn. licencje/patenty/wzory przemysłowe? 

Konkurencja, pomoc państwa/dotacje, przedsiębiorstwa państwowe 

29. Czy spotkałeś się z jakimikolwiek praktykami ograniczającymi wolną konkurencję w USA (kartele, nadużywanie dominującej pozycji, antykonkurencyjne fuzje i przejęcia itp.), które działały na szkodę Twojej firmy? Jeśli tak, to proszę krótko opisać charakter owej praktyki i występujących problemów.

30. Czy inwestowałeś w USA? Czy dostępność pomocy publicznej/subwencje odegrały jakąkolwiek rolę w Twojej decyzji? Jeśli tak, proszę podać formę, kwotę i cel tej pomocy oraz określić organ przyznający pomoc. Czy doświadczyłeś dyskryminacji w dostępie do pomocy publicznej ze strony władz USA?

Zamówienia rządowe
31. Czy jesteś zadowolony z obecnych warunków dostępu do rynków zamówień publicznych w USA?

32. Czy istnieją obszary, w których zauważasz, że dostawcy z UE napotykają na ograniczenia, które nie dotyczą lokalnych dostawców z USA? Proszę wskazać główne przeszkody regulacyjne i rynkowe, na które natrafiają dostawcy z UE podczas zamówień publicznych. Proszę określić, w jakim stopniu owe przeszkody zniechęcają dostawców z UE w prowadzeniu działalności w USA.

IV. INNE KWESTIE
33. Czy występują jakieś inne zagadnienia związane z tematami poruszonymi w niniejszej ankiecie lub innymi tematami, które nie są tu wymienione, a których kwestię chciałbyś poruszyć?

34. Czy Twoje interesy są reprezentowane przez jakiekolwiek stowarzyszenie działające na poziomie europejskim i jeśli tak to jakie i w jakim zakresie Twoje interesy można uznać za zgodne ze stanowiskiem prezentowanym przez to stowarzyszenie (pełna/niepełna zgodność interesów)?
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